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1. Regístrate en el Salón de Derechos. Participar en el Salón te permitirá contar con una mesa exclusiva para llevar a cabo negociaciones de derechos de autor.

2.   Al registrarte tienes derecho a tres noches de hospedaje pagadas por la FIL (una habitación por mesa); para obtener este beneficio debes señalar en la solicitud tus fechas de llegada y salida, aun cuando éstas rebasen el número de noches que se te otorgan. 

3. En caso de que no desees aprovechar el apoyo de hospedaje, te aconsejamos que reserves con tiempo y a través de la Coordinación de servicios de viaje de la FIL, para obtener descuentos en hoteles.

4. 
Reserva tu vuelo. La Feria cuenta con servicios y descuentos en aerolíneas para los profesionales que nos visitan. 

5.  Prepara tu agenda de citas. Utiliza los catálogos de Expositores, Profesionales y Salón de Derechos, disponibles en línea para que los participantes puedan contactar en forma previa a las personas con quienes busquen entrevistarse, esto permitirá hacer más eficiente tu estancia en la Feria.
6.  Prepara el material que utilizarás en tus citas de trabajo. Te aconsejamos contar con un catálogo de derechos bilingüe en el que señales autores y/o títulos con posibilidades de comercialización en mercados extranjeros, resaltes datos sobre tirajes, ventas de derechos a otros países (si las hay), algunas críticas publicadas en la prensa especializada, etcétera. Igualmente, será útil que incluyas el perfil de tu editorial al inicio del catálogo y lleves tarjetas de presentación. 

7.  Consulta el plano de la Feria, que está disponible en el sitio web. Esto te ayudará a desplazarte con mayor facilidad. 
8.  Si deseas enviar materiales con anticipación, es indispensable que contactes al personal del Salón de Derechos a través del correo ruben.padilla@fil.com.mx para recibir indicaciones.

9.  Consulta el programa de formación para profesionales. Esto te permitirá inscribirte en aquéllas que resulten interesantes para tu formación profesional y el intercambio de ideas con colegas. 

10. Consulta el programa de actividades literarias y culturales de la Feria y haz un espacio en tu agenda para asistir a las de tu preferencia. La FIL es sede de más de 600 presentaciones de libro y es visitada por más de quinientos autores. Revisar el programa te permitirá aprovechar mejor las oportunidades para escuchar a los autores que te interesan y hacer contactos profesionales. 

11. Al hacer maleta, toma en cuenta que en noviembre la temperatura en Guadalajara varía entre 10°C al amanecer y 25°C al mediodía. Es importante traer zapatos muy cómodos, pues la Feria exige caminar mucho. 

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



1. Anticipa tu llegada al recinto ferial y consulta previamente la mejor manera de transportarte desde tu hotel.

2. A tu llegada a la FIL, ve al Salón de Derechos, ubicado dentro del Centro de Negocios para Profesionales en el pasillo ÑÑ del Área internacional y presenta tu carta confirmación. El personal te entregará tus gafetes, bolsa de bienvenida y te indicará cuál es tu mesa.

3. Sé puntual en tus citas, ya que éste es un elemento importante para lograr buenos negocios. En la bolsa de bienvenida recibirás un plano con la ubicación de los stands, así podrás ver en dónde están y calcular los tiempos de desplazamiento en caso de que tengas reuniones fuera del Salón de derechos. 

4. Toma nota de los acuerdos logrados durante las reuniones de trabajo, lo que te permitirá dar un seguimiento formal a los mismos.
5. Asiste a las actividades del programa cultural, ya que esto te dará la oportunidad de ver cómo se desenvuelven los autores frente al público, así como hacer contacto con sus editores y entorno personal. La versión preliminar del programa está en línea desde octubre y recibirás un ejemplar del mismo en tu bolsa de bienvenida.
6.  Aprovecha las actividades sociales. Los cocteles, cenas y reuniones informales son oportunidades para hacer contactos e iniciar negocios. 

7. Utiliza el Catálogo de libros. ¿Necesita saber si un título específico se encuentra en venta o exhibición en los stands de la Feria? Esta herramienta de consulta en línea te ayudará a encontrarlo. Puedes acceder a ella desde el sitio de la FIL a partir de noviembre, o acudir a las estaciones de consulta ubicadas en la propia Feria, en el vestíbulo 4.
10. Planifica tus comidas de negocios. La Feria cuenta con un Módulo de reservaciones, donde te asesorarán sobre las mejores opciones de restaurantes de la zona metropolitana. A través del Módulo podrás reservar en el restaurante de tu preferencia. 

11. Envía tus paquetes y aprovecha las tarifas especiales. Si adquiriste materiales y necesitas enviarlos por mensajería, acude a los módulos de servicio que se encuentran en la Feria al final de la calle J, en la puerta número 4. 
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1. Mantén comunicación con tus clientes potenciales. Es importante responder a todos los correos electrónicos que recibas tanto de colegas como de clientes potenciales. 

2. Cierra los tratos. Si realizaste un trato en la Feria, procura darle seguimiento hasta el punto final.
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Durante la Feria





Después de la Feria








[image: image4.jpg]Q FERIA INTERNACIONAL DEL LIBRO DE GUADALAJARA INTERNATIONAL BOOKFAIR | 2018





